
ジャパンフェア in 中国 開催要項 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
開催のねらい 
日本商品（メイドインジャパン）を中国内陸に位置する武漢市を拠点として、中国市場、

とりわけ内陸部において継続的な販路開拓のてがかりを作ることを目的とします。 
 
開催期間 
第１ステージ：２０１３年１２月２１日開始 → ２０１４年１月１９日終了 

中国の正月商戦を経験し、需要の盛り上がりのなか武商量販国際広場において

ジャパンフェアを開催いたします。 
 
第２ステージ：２０１４年１月１７日～１月１９日終了 

武漢市にある、当社子会社新丸貿易（武漢）有限公司のアンテナショップ（Gate Way） 
においてジャパンフェアを開催いたします。 

 
第３ステージ・第４ステージ・第５ステージ： 

中国の合肥、武漢及び成都の内陸のデパートで開催打診中 
 
企画趣旨 
㈱ネオマルスコーポレーション海外事業推進室は５年にわたる行政主体の産品フェアー開

催による、同市場への市場開拓を行ってきた経験を生かし同市場で販売力のある、武商量

販国際広場デパートを販売基地として、またグループ会社の新丸貿易（武漢）有限公司運

営のアンテナショップ（Gate Way ジャパンマーケティングギャラリィ）を利用して小売店

舗に常設して販売するなど、購買客へ直接的に商品を販売する機会を創ることにいたしま

した。 
 
商品販売・商品プロモーション・ギフト販売など、日本メーカーの実施希望と中国バイヤ

日本企業の中国市場における販路開拓のため、中国内陸部市場武漢市において

ジャパンフェアを開催いたします。加工食品や日用品などの展示・販売を行い、

出展企業の中国武漢市における販路開拓のきっかけを作ることを大きな目的

としております。 
多数の企業の皆さまの参加をお待ちしております。 



ーの実施希望との接点を探り、一定期間の販売期間を経て、中国市場開拓を継続的に模索

していくことにいたします。 
 
ジャパンフェア参加の効果 
商品を購買層に直接的に訴求することが可能となり、商品力の測定・商品企画の良し悪し・

デパートバイヤーからの意見徴収などの、知りたい情報の獲得することができ、更に中国

国内で販売しようとする日本商品を消費者へ届けることができます。 
 
また商品はデパートからの買い取りを想定しており、販売するデパート側のバイヤーの意

見も直接把握でき、以後の商品開発に大いに役立ちます。 
 
 
 
 
 
 
 

＜以 上＞ 
  



企画概要 

 
日本各地で収集した、日本商品を輸出し、アンテナショップ並びに現地デパートで販売を

します。その際、中国側売り場において、マネキン、チラシ、ＰＯＰ及びＤＶＤ等々を使

ったプロモーション活動も同時に行い販売促進に努めます。 
 
㈱ネオレゴでの商品買取り及び委託販売企画 
買取り企画 
デパートへサンプル提供した際に買い取りが確定したものの買取りを行います。 
 
その場合の業務分担及び条件 
① ㈱ネオレゴが商品収集し商品を買い取ります。 

・ラベル製作・貼り付けはメーカーが対応して頂きます。 
・ラベル製作に必要な成分チェック・翻訳データの供給は㈱ネオレゴが行います。 

② 新丸貿易（武漢）有限公司に輸出し当該企業は買取ります。 
③ 武漢デパートで商品販売を行います。 

販売促進を出荷メーカー様が行う場合、有料でバックアップ体制を準備いたします。 
具体的には、通訳、宿泊施設等々の手配を行います。 

④ 買取り数量の決定は、日本の指定納品場所へ商品が到着し検品を行った時点で買い取り

数量が確定します。 
⑤ 支払条件 

イベント終了月を〆月とする→月末締めの翌月末日に日本円で現金振り込みによる決  
済いたします。 

 
委託販売企画 
デパートは買い取りを希望しなかった商品を中国の販売のチャレンジを行いたい場合は、

委託販売として、商品をお預かりします。 
 
その場合の業務分担及び条件 
① ㈱ネオレゴで商品収集を行います。 

・ラベル製作・貼り付けはメーカーが対応して頂きます。 
・ラベル製作に必要な成分チェック・翻訳データの供給は㈱ネオレゴが行います。 

② ㈱ネオマルスコーポレーションがバックアップとして物流費を半額負担いたします。 
・メーカー様は武漢の指定場所渡し。 

1.日本の港から武漢市内指定場所までの物流費が半額負担の対象となります。 



具体的には、物流費・通関費・関税等の税となります。 
2.中国国内で在庫を有するメーカー様は武漢の指定場所渡しとします。 
 その場合の費用負担及び決済方法 

・中国国内から武漢市内指定場所までの物流費を半額負担します。 
・中国国内の物流手配はメーカー様が行い物流費のみ着払いとします。 
・着払い領収書を根拠資料として新丸貿易（武漢）有限公司から請求します。 

但し、商品代支払の際の相殺を行う場合があります。 
③ 新丸貿易（武漢）有限公司が委託販売を代行管理します。 

・デパートへの納品。 
・毎月の検品・毎月の売上に基づき販売情報の提供。 
・販売員管理。 
・希望メーカーにはプロモーションの代行（有料）。 
・希望メーカーには提示して頂いたアンケート用紙などの回収。 
・日本メーカーさんが直接販売する場合の有料でバックアップ体制を準備。 

有料でバックアップ体制を準備いたします。具体的には、通訳、宿泊施設等々

の手配を行います。 
④ 撤収サポート 

・期間限定で実施する場合、一定期間を経過した商品はお引き取り願います。 
・商品の賞味期限などが残っていて販売可能と判断される商品は買い取りする場

合があります。 
・買い取り価格は、インボイス金額の３０％を上限とします。 
・廃棄処分の場合、廃棄処分費が発生する場合があります。 

⑤ 武漢デパートや小売店で販売が成立した時点で買い取りが確定 
・毎月末日締め切り→武漢デパートへ請求発行（締め翌月）請求金額の確定。 
・請求確定月翌月末日 日本円で現金振り込みによる決済。 
・物流費の半額負担金の相殺処理あり。 
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【お問い合わせ】 
  株式会社 ネオマルスコーポレーション 
  TEL：097-573-3131 
  FAX：097-573-3130 
          アン チョウ 

  海外事業推進室：安、趙  
  E-mail：w-zhao@neomars.co.jp 
    http://www.neomars.co.jp 


